
值得关注的是，“互联网+医
疗租赁”创新模式的公司爆雷并
非远程视界一家公司。 2018年，
新三板“互联网+医疗租赁”企业
蓝海之略被券商提示存在经营
异常风险， 企业现金流紧张，并
因融资租赁涉诉。

蓝海之略的融资租赁模式
与远程视界略有不同，蓝海之略
首先将医疗设备销售给融资租
赁公司，再由融资租赁公司通过
融资租赁的方式将医疗设备出
租给医院；蓝海之略为部分医院
客户的履行融资租赁合同提供
连带责任担保。

2017 年， 蓝海之略实现盈
利 4亿元， 还启动了 IPO 进程。
尽管融资租赁模式让蓝海之略
医疗设备的市场迅速扩张，盈利
不断增长，但融资租赁保证金和
借款也随之上升， 对外担保增

多，也让蓝海之略的应收账款和
其他应收款大幅增加。 2018 年，
蓝海之略资金链出现问题，员工
离职，公司账户被冻结。 受蓝海
之略停摆的影响，多家合作医院
被融资租赁公司起诉。

远程视界和蓝海之略引发
的一系列融资租赁合同纠纷还
在不断上演。到底是资金链紧张
导致的信用风险，还是有预谋的

“空手套白狼”的合同诈骗，目前
还无法判定。 但留给合作医院
的，是高额债务和诉讼官司。

“基层医院通过融资租赁引
入医疗设备，提高服务水平是好
事，但要清楚了解其中存在的
风险。 医疗设备融资租赁要
谨慎，毕竟没有天上掉馅饼的
事情。 ”一位不愿具名的业内人
士在接受中国商报记者采访时
表示。

医疗设备融资租赁需谨慎
延伸 〉〉〉
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融资租赁模式缘何受青睐

千家医院、代理商与租赁机构陷债务纠葛

远程视界爆雷引数十亿债务纠纷

温馨 杨兰虎
本报记者 遆凤洲 文/图

近日，记者来到双合成工业园
区，也踏入了双合成（太原双合成
食品有限公司） 发展的时光隧道
中。 从一根扁担走街串巷到上百个
连锁店，双合成这块金字招牌越擦
越亮，先后获得“中华老字号”“中
国放心月饼金牌企业”等数百项荣
誉。 双合成历经风风雨雨，用品质
烘焙“中国味道”，在市场浪潮中实
现了“百年老店”的华丽转型。

百年老店薪火相传

1838 年，李善勤、张德仁在河
北井陉县横口镇西街创建食品店，
取“和气生财，二人合作，必能成
功”之意，立商号双合成。 就这样，
李善勤、张德仁二人一根扁担走天
下。 此后在山西太原建立了自己的

根据地———食品加工小作坊。 这便
是双合成的前身，之后的百多年时
间里， 这家小店历经风风雨雨、沉
沦起伏， 始终坚守着传统技艺，直
到 1956 年公私合营后成为国有企
业。

进入改革开放新时期，改革发
展成为双合成的必然选择。 1985
年，32 岁的赵光晋执掌百年老店双
合成，那时的双合成虽然是个不起
眼的国营小店，但已经开始孕育巨
大变革。 在改革开放以前，双合成
一直是手工作坊式生产， 品种少、
产值低、质量不稳定。 在赵光晋带
领下，深化管理创优品质，先后进
行“先尝后买”“经理亮相”，请大众
“品头论足”、为月饼“挑刺”等各种
活动，双合成转变观念、与时俱进、
强化管理，历经沧桑的百年老店实
现了新腾飞。

1997 年，企业稳步成功改制为
太原双合成食品有限公司，之后还
兴建了山西双合成食品科技研究
院， 成立山西双合成工贸有限公
司、 山西梅森凯瑟食品有限公司。
吸纳下岗职工 2000 多人， 拥有了
一座现代化工厂、200 多家连锁店、
500 多家早餐网点。

立足于上海、北京、郑州、西安
等全国主要市场，双合成成为山西
省最大的烘焙食品生产企业，年销
售额由原先的不足 80 万元增至
2012 年最高时的 4 亿元。

特色早餐名扬三晋

“双合成早餐配送车每天四五
点钟就出门了，到 9 点收摊时所有
摊位都收拾得干干净净。 都是现做
现卖，大家吃得安全、放心。 ”一位
双合成早餐车摊主对记者说，每天
早上，人们总能在路口、街角看到
双合成绿色营养健康早餐车，热气
腾腾的牛奶、豆浆、包子等吸引着
消费者。

2007 年， 双合成首家发起了
100 辆健康早餐流动服务车，如今，

每天有 800 名员工、700 多辆早餐
流动服务车，为 10 万人次提供优质
早餐服务，人们亲切地称之为“小辫
子早餐车”和“赵妈妈早餐车”。一辆
辆双合成的早餐车停在街头巷尾，
成为太原市一道靓丽的风景线。

创业是一个艰难的过程。 在双
合成早餐车启动最初的五年时间
里，几乎是年年亏损。 为此，赵光晋
采取了很多措施， 冬天为摊主买最
厚实的棉衣棉裤， 夏季为摊主送伞
遮阳。另外，双合成早餐实行集中生
产、统一配送，从源头上保证了早餐
的卫生、安全；所有食品当场加热、
打包，便于上班、经商、务工人群的
携带。如今，双合成“娘家早餐车”不
仅扭亏为盈，还形成了早餐车、亭、
店相结合的特色“15 分钟便民商
圈”， 让老百姓出门 5 分钟， 花 3.5
元吃饱、6 元就能吃好，深受消费者
喜爱。

目前， 双合成这块金字招牌已

誉满三晋，销售规模、餐车形象、餐
车管理等方面均处行业前列。

创新诠释味蕾体验

2008 年 7 月 30 日， 太原百年
老字号双合成传来喜讯： 国务院正
式批准双合成“郭杜林”晋式月饼制
作技艺为国家级非物质文化遗产。
这意味着月饼行业的“国饼”级产品
的诞生。

尽管产品获得了消费者的广泛
认可，但随着新设备、新工艺、新产
品的不断问世， 双合成也面临着严
峻挑战。

“一个没有创新的企业是一个
没有灵魂的企业”。 双合成坚持“秉
承老字号精神，求创新、谋发展”的
发展思路，以现代工艺和现代设备，
将有一百多年发展历史的“中国味
道、山西特色、双合成特质”的食品
文化，融合产品创新，构建了一个庞
大的产品体系，即中式系列、西式系
列及娘家系列、感恩月饼系列、喜庆
系列、 民族文化系列等八大产品类
别近 400 个品种，销售全渠道，线上
线下全覆盖。

记者看到， 在宽敞高大的生产
车间里， 工人正在进行无菌封闭生
产。工人都穿着洁白的工作服，戴着
口罩和防护帽， 在机械化的流水线
旁认真作业。 食品从投入原料到制作
成型，从烘焙蒸煮到成品包装入库，
全部机械化自动完成， 所有计量标
准，均由计算机控制。

据双合成工业园相关负责人介
绍，为了打造高品质产品，企业还成
立了智慧系统发展改革委员会，通
过导入智慧系统， 努力营造一个充
满活力、动力、践行力、亲和力和凝
集力的团队。

双合成上下齐心， 发展步伐很
快也很稳。如今，双合成年销售收入
上亿元，拥有上百家连锁店，并具有
国家级水平的食品研发技术中心，
已成为全国月饼生产企业 25 强和

“放心月饼金牌企业”。

＞＞＞

本报记者 李孟

近日，北京远程视界科技集团
有限公司（以下简称远程视界）法
定代表人、董事长韩春善因涉嫌合
同诈骗，被广西贵港市公安局在北
京抓获，并押回广西。远程视界，这
家曾被誉为“国内最大的专科远程
医疗 O2O 平台”彻底崩塌了。

这场借融资租赁吹起的泡沫
破灭之后， 只留下了千家医院、代
理商与租赁机构的债务纠葛。不久
前，西安市中级人民法院集中对涉
远程视界的医疗设备租赁款纠纷
案作出判决，判决医院应向租赁公
司支付租金，引起了医疗行业的关
注。

远程视界成立于 2012 年，公
司提出“互联网 + 租赁”的模式，吸
引了全国各地医院参与合作，短短
几年，远程视界成为全国知名的医
疗设备销售商。

“远程系”利用融资租赁公司
放款向医疗设备厂商采购设备，通
过代理商的渠道向基层医院投放
设备，医院以设备运营收入向融资

租赁公司承担还款责任。 远程视界
往往会进行兜底担保，并同时获取
代理商代理费用与医疗器械设备
运营分成。

按照远程视界的模式， 医院、
远程视界和融资租赁公司三方达
成协议，由远程视界提供设备和技
术支持， 融资租赁公司提供资金，
而医院只需要提供场地及基本能

源保障。 在这一模式下，医院需要
承担的租金则全部由远程视界担
保垫付。 医院与远程视界合作开展
医疗项目，通过融资租赁的模式获
取医疗设备后，再通过项目收益归
还设备租赁费用，如此一来，医院
只需要提供场地，就能够免费使用
医疗设备，还能获得专家的技术支
持。 大型医疗设备价格昂贵，医院
引入医疗设备的资金压力较大，这
种合作模式解决了医院急需引进
医疗设备而苦于资金缺乏的棘手

问题。 这也是几千家基层院长最终
选择与远程视界合作的主要原因。

这一模式吸引了大量县级医
院参与合作，也让远程视界迅速发
展成为大型医疗设备销售商。 2018
年 3 月远程视界发布的信息显示，
截至 2018 年 3 月，远程视界在全国
县市级公立二甲以上医院建立远
程会诊中心及会诊基地、合作医联
体医院 2000 家，合作社区、医疗中
心、卫生院、村卫生室 3 万家，药店
接诊点 1 万家。

百年老店薪火传 创新品质做特色

太原双合成用品质烘焙中国味道

然而，医疗设备融资租赁炙手
可热的同时，问题也随之浮现。

2017 年， 远程视界资金链断
裂，因模式创新形成的独角兽的地
位一下崩塌，遭遇代理商、员工“讨
债”， 同时公司资产被法院强制执
行，公司董事长韩春善的个人股权
被司法冻结。

在远程视界爆雷后，许多县市
级医院才如梦初醒， 发现自己早
已陷入与租赁公司的债务泥潭。
由于远程视界没有按约定交付
医疗设备，也没有按合同垫付租
金，医院没有收到设备无法开展项
目获取收益，致使医院不能按时支
付租金，大量与远程视界合作的医
院因此背上了巨大的债务负担，甚
至被融资租赁公司起诉，账户被冻
结。

中国商报记者梳理裁判文书
发现，仅宝信国际融资租赁有限公
司（以下简称宝信融资公司）因融
资租赁合同纠纷起诉医院的案件

就有数百起，牵扯租金高达数十亿
元。 这些医院都是在远程视界的
“牵线” 下与宝信融资公司签订融
资租赁合同。

医疗设备没收到，倒欠了不少
债，这让不少医院感到冤枉。 但在
北京中医药大学法律系副教授邓
勇看来，无论融资租赁公司与医院
签署了哪种类型的合作协议，一旦
医院作为承租主体，以真实的意愿
与融资租赁公司签署融资租赁合
同，其作为承租主体的还债义务是
不可规避的。 如果不按时、足额还
款，医院就会面临被融资租赁公司
追债的风险。

另一个不容忽视的群体是远
程视界在各地的代理商们，这些拥
有当地医疗机构资源的代理商们
通过与远程视界签署区域代理协
议，一次性支付代理费用后促成远
程视界与区域内医院商谈合作，并
获得后续分成。 但如今这些已化为
泡影。

＞＞＞

爆雷后留下更多债务纠葛

大型医疗设
备价格昂贵，医院
引入医疗设备的
资金压力较大，融
资租赁模式解决
了医院急需引进
医疗设备而苦于
资金缺乏的棘手
问题。
CNSPHOTO提供

吴云清 本报记者 吴铸城

“新中国成立 70 年来，丽江始
终坚持生态优先、 绿色发展,�牢固
树立‘绿水青山就是金山银山’
的发展理念，让丽江人民世世代
代看得见山、望得见水、记得住
乡愁，吃得上生态的食品、喝得
上纯净的甘泉、呼吸得上新鲜的
空气。 ”8 月 13 日， 丽江市委副书
记、宣传部部长何玉兰在云南省庆
祝新中国成立 70 周年新闻发布会
上表示。

据了解，丽江是云南省内航空
运输第二个“一市两场”的地级市，
通航城市达 74 个，航线 200 余条；
金沙江中游航运基础设施建设
顺利推进，立体综合的交通网络
基本形成，能源网络贯通城市和
农村。 建成了永胜羊坪水库、华坪
雾坪水库、宁蒗木底箐水库等一批
重要水利工程，兴水惠民取得显著

成就。 基础设施的沧桑巨变，为丽
江高质量跨越式发展插上了腾飞
的翅膀。

70 年来，丽江始终以解决人民
群众最关心、最直接、最现实的利
益问题为己任，不断增投入、保基
本、补短板、兜底线，民生“保障网”
越织越密，丽江各族人民的生活告
别了“票证时代”，走过了“温饱阶
段”，正在走向“全面小康”。 2018
年，城镇常住居民人均可支配收入
32903 元， 农村常住居民人均可支
配收入 10385 元， 与 1952 年相比
分别增长 567.2 倍、1038.5 倍。 2014
年至 2018 年累计脱贫 3.2 万户
12.9 万人，92 个贫困村出列，1 个
贫困县摘帽， 贫困发生率从 2014
年底的 18.86%下降到 2018 年底的
5.01%。

丽江抓住云南省加快滇西北
旅游开发的历史机遇，冲破“以粮
为纲”“无工不富” 的思想束缚，解

放思想，乘势而上，把旅游业作为
主导产业，坚持不懈打基础、提质
量，抓整治、强管理，促转型、增效
益，逐步把旅游打造成了丽江重要
的支柱产业。 目前，丽江拥有三项
世界遗产， 有旅游景区景点 104
个、星级酒店 154 家，先后获得欧
洲人最喜爱的中国旅游城市、世界
上最令人向往的旅游目的地、地球
上最值得光顾的 100 个小城市之
一等诸多荣誉。 与此同时，丽江坚
持以文化提升旅游内涵，以旅游彰
显地域文化，实现了旅游和文化相
得益彰，融合发展。

据介绍，2018 年， 丽江全市共
接待海内外游客 4643 万人次，实
现收入 998 亿元， 分别增长 14%、
21%；今年上半年接待游客 2618 万
人次，实现收入 528 亿元，分别增
长 16%、6.8%。 未来 3 至 5 年内，到
丽江的游客预计将增加到每年 1
亿人次左右。 在旅游的助推下，丽

江文化产业借船出海，实现快速发
展，2017 年文化产业增加值达 19.3
亿元，增长 7.3%，增幅连续 11 年名
列全省第一。丽江保护文化遗产、文化
产业与旅游产业共同发展的经验，
被联合国教科文组织专家誉为“丽
江模式”，丽江也因此荣获了“全国
文化体制改革先进地区”称号。

目前， 丽江市森林覆盖率达
70% ， 环境空气质量优良率达
100%，水环境质量总体良好。 先后
建成国家园林城市、 国家卫生城
市、国家节水型城市。 何玉兰表示，
下一步，丽江将着力建设金沙江绿
色经济走廊、丽川经济走廊、空中
经济走廊和大香格里拉旅游经济
圈，着力打造双创高地、人才洼地、
财富宝地、 康养福地和旅游胜地，
努力把丽江建设成为民族团结进
步示范区、生态文明建设排头兵和
世界级旅游目的地，全力打造丽江
经济发展升级版。

云南丽江着力打造世界级旅游胜地

医院与远程视界合作开展医疗项目，通过融资租赁的模式获取医疗设备后，再通过项目收益归还设备租赁费用。

在远程视界爆雷后，许多县市级医院才如梦初醒，发现自己
早已陷入与租赁公司的债务泥潭。

太原双合成食品有限公司产业基地。


