
银保监会开列
2020年重点任务清单

近日召开的 2020 年全国银行
业保险业监督管理工作会议对今年
重点工作进行了部署，其中涉及“坚
决打赢防范化解金融风险攻坚战”
“大力做好‘六稳’相关工作，推动提
升金融服务实体经济质效， 引导资
金更多投向重点领域和薄弱环节”
“全面深化金融供给侧结构性改革，
提升对外开放水平” 三大重点领域
以及 23项具体目标。

美国股市
今年能否延续升势

在刚刚过去的 2019 年，美股创
下 2013 年以来的最佳年度表现，标
普 500 指数全年大涨近 29%。 1 月
10日， 纽约股市三大股指延续前一
交易日涨势，早盘高开后继续冲高。
那么， 过去一年强劲的行情在今年
能继续延续吗？

电视厂商
8K 赛道各显优势

2020 年国际消费类电子产品展
览会于当地时间 1 月 7 日至 10 日
在美国拉斯维加斯举行。 展会上，国
内外电视厂商纷纷亮出了自己的看
家本领， 其中 8K 电视成为爆款；卷
曲屏、 无边框等黑科技更颠覆了人
们对传统电视的想象。

行业集中度提升
房企大洗牌时代到来

近日，多家房企公布了 2019 年
全年业绩， 去年房地产政策基调保
持稳定， 全国商品房销售额平稳增
长，千亿“军团”持续扩容，行业集中
度加速提升。 分析人士表示，在行业
竞争加剧的大背景下， 房企分化格
局也将进一步持续。

贵州铜仁：让 29.33 万人斩断穷根子
贵州铜仁市把易地扶贫搬迁作为脱贫攻坚的“当头炮”和重中之重，坚持因地制宜、精准搬迁原则，近年来新建 144 个

集中安置点，建设 580 多万平方米安置房。 随着 2019 年 11 月 20 日碧江区正光安置点搬迁入住 19968 人、铜仁高新区新
兴产业园安置点搬迁入住 8578 人，铜仁已经全面完成计划易地搬迁 29.33 万人。 其中，跨区县易地搬迁 12.55 万人，创造
了跨区域搬迁的“铜仁奇迹”。 （详见 3 版）

胡建兵

日前， 人社部等三部门联合印发
的《关于进一步推动返乡入乡创业工
作的意见》指出，要进一步推动返乡入
乡创业，以创新带动创业，以创业带动
就业， 促进农村一二三产业融合发
展，实现更充分、更高质量就业，为
振兴乡村产业持续注入新动能、 激发
新活力。

近几年， 随着国家一系列支持返
乡入乡创业政策的出台， 农民工返乡
创业，工商企业入乡创业，大学生“创
客”、农村能人在乡创业的现象明显增
加，形成要素聚乡、产业下乡、人才入
乡和能人留乡的良性互动局面。 此次
意见明确返乡入乡创业人员同等享受
当地创业扶持政策。 对符合条件的返
乡入乡创业人员，要落实税费减免、场
地安排政策，给予一次性创业补贴。落
实创业担保贷款奖补政策， 合理安排
贴息资金。 鼓励创业担保贷款担保基
金运营管理机构等单位多渠道筹集资
金，更好服务创业就业。一系列举措必
将吸引更多的人返乡入乡创业。

要吸引更多的人返乡入乡创业，
资本助力不容忽视。 投资主体应更加
多元，既要有传统农业企业，也要有工
业、房地产、电商等企业跨界投资，通
过订单农业、土地托管、土地入股等形
式，带动发展适度规模经营。可由村集
体牵头， 吸引社会资本参加， 发展餐
饮、民宿、旅游，壮大村级集体经济，重
点领域向“产+销”全产业链和“三产”
融合转变。

针对融资难融资贵的问题， 可以
推动扩大农村资产抵押范围， 发挥好
农业信贷担保体系作用， 加大融资担
保、贷款贴息力度，撬动更多金融资本
投入乡村。针对缺人才问题，各地可以
研究出台支持“引人育人留人”政策，
积极引入各类外来人才。 不少返乡入
乡创新创业人员在外面打拼了几年
后，既有资金又擅经营，且人脉丰富，
可以促使农业与现代产业要素跨界配
置，有助于推动建设“农业+”多业态融
合发展的现代乡村产业体系。

当然， 返乡入乡创业要想行稳走
远，须让农民从中获利，不能“农业现
代化，农民边缘化”。 因此，社会资本应
主要从事农业产前产中产后服务，中
间的种养环节要尽量留给农民， 并以
订单、品牌和资本为“黏合剂”，带动广
大农户进入产业链， 让其享受更多增
值收益；要多办链条长、农民参与度高
的产业，把就业岗位更多留给农民。返
乡入乡人员可以采取“订单收购+分
红”“农民入股+保底收益+按股分
红”等模式与农民合作创业。 创办
的项目 ， 要让农户有更多的参与
度、更广的受益面，以增加跨界增收、
跨域获利渠道，让农民卖农（产品）金、
挣薪金、收租金、分红金、得财金，共同
享受乡村产业发展的果实。

经历了 2019 年的调整，
生鲜电商行业有望形成新格
局。 具体来看，2019 年是生鲜
电商从供给井喷迈向存量竞
争的关键年份，尾部企业开始
洗牌， 而头部企业持续融资、
跨区互相渗透，2020 年或将成
为生鲜电商头部企业之间正
面竞争之年。

� � � �磨粉、蒸粉、晾糕……年糕具有美好寓意，随着春节的脚步越来越近，各式各样的年糕四处飘香。 图为苏州一糕团公司为满足市场
需求，工人们加工制作以桂花白糖年糕、猪油年糕、八宝饭、小圆子为主的“四大名旦”等十余种苏州传统花色糕团。 CNSPHOTO提供
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从供给井喷迈向存量竞争

调整加速 生鲜电商或启“头部之战”
本报记者 朱梦秋

潮水退去，才知道谁在裸泳。 2019年，
生鲜电商新模式不断涌现， 资本竞相追
逐。 但到了年末，呆萝卜、秒生活等生鲜电
商相继出现倒闭或者资金链断裂等问题。
经历了 2019 年的调整期， 生鲜电商 2020
年将成为头部企业之间正面竞争之年，行
业有望形成新格局。

闭店潮开启
自 2019 年下半年开始， 多家生鲜电

商陷入困境。
2019 年 12 月 6 日， 社区生鲜供应及

配送平台呆萝卜发布重启公告， 宣布在
2019 年 12 月 9 日“百店同启”，从发源地
合肥再次出发。

据悉，2015 年 10 月呆萝卜成立，鼎盛
时期的呆萝卜在安徽、江苏、河南、湖北四
省 19 城拥有超过 1000 家门店和 3000 多
名员工。 自 2019 年 11 月开始，呆萝卜出
现拖欠供应商货款、裁员欠薪、用户余额
无法取出等情况，全国门店相继关闭。 相
关人士表示，压垮呆萝卜的最后一根“稻
草”的是融资款项未顺利到账而导致资金
链断裂。

与呆萝卜同病相怜的还有爱鲜蜂，后
者的烧钱速度甚至超过呆萝卜，创下一年
烧光 10亿元的纪录。 成立于 2014年的爱
鲜蜂是资本的宠儿，共获六轮融资，投资
方包括清流资本、钟鼎创投、红杉资本中
国等，曾一年拿到 1.2亿美元融资。在资本
推动下， 爱鲜蜂开启了疯狂扩张模式，自
建仓储， 先后在全国 20 座城市建立了 60
个大仓。 由于扩张速度过快，在后续融资
遇到困难后， 爱鲜蜂开始快速收缩规模，
到 2016 年 6 月业务仅涵盖广州、上海、北
京三座城市，两个月后仅剩北京一城。

此外， 还有不少生鲜电商不断爆雷，
鲜生友请关店 103 余家、欠债 3 亿元且十

余位高层被捕，吉及鲜于 2019 年 12 月宣
布融资失败、大规模裁员。

扩张速度过快
事实上，2019 年出现的并非生鲜电商

领域的首次闭店潮，2016 年至 2017 年也
出现过一次大规模的倒闭风潮，包括菜管
家、鲜品会、美味七七、花样生活、正源食派
等平台在内的 14家生鲜电商破产倒闭。

在业内人士看来，生鲜电商闭店潮背
后的重要原因是行业扩张速度过快，同质
化严重。 鲜生有请、妙生活、吉及鲜等生鲜
电商出现扩张过快导致后续整体运营、产
品质量、 用户体验、 售后服务等问题频
现，加上供应链方面无法及时跟上，致
使企业加速倒下。 网经社电子商务研究
中心网络零售部主任、高级分析师莫岱青
表示，对于生鲜电商来说，只有具备了稳
定的供应链渠道和高质量的资源配置
才能让消费者买到具有高性价比的商品。
众多生鲜电商平台在产品种类、服务体验
以及配送方面的特点并不突出，并且始终
处于烧钱培养市场、消费习惯的阶段，这种
没有形成核心竞争力的竞争模式，显然无
法持久。

“常温零售产品的红利让投资资本艳
羡，所以生鲜电商也被资本盲目青睐，相关

风险一定程度上却被忽视。”北京东晓腾飞
供应链管理有限公司总经理陈虎东表示，
资本的无序涌入让生鲜电商的经营者盲目
铺摊子， 简单地用常温产品零售电商的经
营思路来经营，例如扩展流量、找下沉渠道
等，以至于资金链断裂得非常快，不及时离
场，后续倒下的会更多。

物流跟不上
中国交通运输协会新技术促进会专员

解筱文认为，生鲜物流中存在配送超时、信
息传输滞后、生鲜不鲜等问题，说明目前生
鲜物流跟不上市场发展的需求， 还处于粗
放发展阶段。相对于传统电商物流而言，生
鲜物流的专业性相对比较突出， 对供应链
的生产、储存、运输、销售等环节要求较高。
但目前的保鲜、 冷藏运输载体及全程物流
体系并不完善，尤其是受制城市交通拥堵、
临时性限行等情况， 给即时配送带来较大
考验。 生鲜物流企业相对于传统的快递物
流企业而言，还存在小、散、弱等缺点，亟待
规模化、集约化、专业化发展。

解筱文表示：“现阶段生鲜电商市场对
物流业产生了倒逼， 这是一个不断优化完
善、逐步提升的过程。 ”

虽然闭店潮还在继续， 仍旧有不少企
业紧盯“生鲜”这块蛋糕。深耕福州、厦门市
场的朴朴超市在 2019年 10月获得 1 亿美
元 B 轮融资， 计划到 2021 年业务覆盖合
肥、南京、长沙、武汉、成都、重庆等区域；钱
大妈也在去年 12 月末获得了 10 亿元的 D
轮融资。

经历了 2019年的调整，生鲜电商未来
有望形成新格局。 长江证券分析师李锦表
示， 从行业格局来看，2019 年是生鲜电商
从供给井喷迈向存量竞争的关键年份，尾
部企业开始洗牌，而头部企业持续融资、跨
区互相渗透， 构成当前生鲜到家格局的核
心特点，2020 年将成为头部企业之间正面
竞争之年。

鼓励返乡入乡创业
资本支持要更给力
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